INFORMACJE O PRODUKCIE UBEZPIECZENIOWYM,
OKRESLONYM DLA NIEGO RYNKU DOCELOWYM ORAZ
O PROCESIE ZATWIERDZANIA PRODUKTU UBEZPIECZENIOWEGO
— DOKUMENT DLA DYSTRYBUTORA.

Szanowni Paristwo,

Dziatajgc zgodnie z Rozporzadzeniem Delegowanym Komisji (UE) 2017/2359 z dnia 21 wrzesnia 2017 r. uzupetniajgcym dyrektywe Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/97
w odniesieniu do wymogaéw informacyjnych i zasad prowadzenia dziatalnosci majacych zastosowanie do dystrybucii ubezpieczeniowych produktow inwestycyjnych oraz Rozporzadzeniem
Delegowanym Komisji (UE) 2017/2358 z dnia 21 wrzesnia 2017 r. uzupetniajacym dyrektywe Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/97 w odniesieniu do wymogow w zakresie
nadzoru nad produktem i zarzadzania nim dla zaktadéw ubezpieczen i dystrybutoréw ubezpieczen, Open Life Towarzystwo Ubezpieczen Zycie S.A. przekazuje Paristwu jako Agentowi
ponizsza charakterystyke produktu ubezpieczeniowego, okreslenie jego rynku docelowego oraz sugerowang strategie dystrybucji. Informacje te majg pozwoli¢ Agentowi na zrozumienie
produktu oraz rynku docelowego tego produkiu, a takze na okreslenie Klientow w przypadku ktdrych dany produkt nie odpowiada ich potrzebom, cechom i celom, a ponadto na
prowadzenie dziatalnosci dystrybucyjnej w zakresie wiasciwych produktow ubezpieczeniowych zgodnie z najlepiej pojetym interesem klientow, jak okreslono w dyrektywie (UE) 2016/97.

INFORMACJE NA TEMAT GLOWNYCH CECH PRODUKTU SZEROKIE HORYZONTY — WARIANT |
A. CHARAKTER I GEL PRODUKTU

Jest to produkt ubezpieczeniowy o charakterze inwestycyjnym z niewielkg czescig ochronna:

e ¢zesSC inwestycyjna Umowy ubezpieczenia stuzy inwestowaniu Sktadki Jednorazowej pomniejszonej o opfate wstepng w ramach Ubezpieczeniowych Funduszy Kapita-
fowych (dostepne sg zaréwno gotowe Strategie inwestycyjne jak i Fundusze do samodzielnego wyboru przez Ubezpieczajacego);

e ¢zes¢ ochronna Umowy ubezpieczenia polega na objeciu Ubezpieczonego ochrong ubezpieczeniowa na wypadek Smierci w okresie ubezpieczenia. Koszt ochrony
ubezpieczeniowej jest pokrywany w ramach optaty za ryzyko w wysokosci 0,85 PLN miesigcznie.

Celem produktu jest osiggniecie zysku z tytutu inwestowania Srodkéw pochodzacych ze Sktadki Jednorazowej przy jednoczesnym ryzyku straty catosci lub czesci Srodkéw.

Towarzystwo nie gwarantuje osiggniecia celu produktu.

B. PROFIL RYZYKA UBEZPIEGZENIOWEGO FUNDUSZU KAPITALOWEGO
Od niskiego, poprzez umiarkowany do wysokiego — w zaleznosci od Funduszu.

C. INFORMACJE O STRATEGII INWESTYCYJNEJ

W ubezpieczeniu dostepne sa gotowe Strategie inwestycyjne zarzadzane przez profesjonalistéw oraz Fundusze do samodzielnego wyboru przez Ubezpieczajgcego.
Srodki Funduszy dostepnych w ramach Umowy ubezpieczenia sg lokowane w jednostki uczestnictwa Funduszy inwestycyjnych z kategorii funduszy:

e papierdw dtuznych;

mieszanych stabilnego wzrostu i zrownowazone;

akeji rynkow zagranicznych;

akeji rynkow towarowych i surowcow;

akeji rynkéw wschodzacych;

akeji rynkow rozwinietych;

uniwersalnych funduszy akcji oraz akcji matych i Srednich spotek.

W kazdym czasie trwania ubezpieczenia istnieje mozliwos¢ przenoszenia Srodkoéw pomiedzy dostepnymi Funduszami.

D. RYZYKO INWESTYCYJNE

Inwestycja w Fundusze wiaze sig z ryzykiem inwestycyjnym, ktdre ponosi Ubezpieczajacy, tj.:

ryzykiem rynkowym - ryzyko zmiany wartosci instrumentéw finansowych wchodzacych w sktad Funduszu;

ryzykiem kredytowym - ryzyko niewyptacalnosci podmiotdw, z ktorymi Towarzystwo Ubezpieczen zawiera umowy lub od ktdrych nabywa instrumenty finansowe;
ryzykiem podatkowym - ryzyko zmiany obowigzujgcych przepiséw prawa lub ich wyktadni;

ryzykiem politycznym - ryzyko zmiany sytuacji politycznej w kraju i na Swiecie;

ryzykiem makroekonomicznym - ryzyko zmiany koniunktury gospodarczej w kraju oraz na $wiecie;

ryzykiem ograniczonej ptynnosci - ryzyko ograniczenia wykonywanych dyspozycji gdy Fundusz inwestycyjny zawiesit nabywanie Iub umarzanie Udziatow
jednostkowych.

W przypadku realizacji ktéregokolwiek z powyzszych ryzyk, Ubezpieczajacy moze ponies¢ strate réwng nawet catosci wptaconej Sktadki Jednorazowej.
E.

OPLATY | KOSZTY ZWIAZANE Z UMOWA UBEZPIECZENIA ORAZ INNE OPLATY | KOSZTY ZWIAZANE POSREDNIO Z UMOWA
UBEZPIECZENIA

optaty wstepne:
a)  opfata wstgpna: pobierana jednorazowo w wysokosci 1,29% Sktadki Jednorazowej (wartos¢ stata);
2. opfaty biezace:
a)  opfata za prowadzenie i zarzadzanie Umowa ubezpieczenia: 1,80% w skali roku od wartosci Udziatéw jednostkowych Funduszu (warto$¢ zmienna), nie mniej
niz 0,49% w skali roku od Sktadki Jednorazowej (wartos¢ stata), pobierana przez umorzenie Udziatow jednostkowych z Rachunku udziatow,
b)  opfata za ryzyko: 0,85 PLN miesiecznie (wartoSc stata), pobierana przez umorzenie Udziatow jednostkowych z Rachunku udziatow.
3. optaty za rozwigzanie Umowy ubezpieczenia przed uptywem minimalnego zatozonego przez Towarzystwo Ubezpieczen okresu trwania Umowy ubezpie-
czenia: brak.

S wn

—_

Open Life Towarzystwo Ubezpieczen Zycie Spétka Akcyjna z siedzibg w Warszawie przy al.,Solidarnosci” 171, 00-877 Warszawa,
zarejestrowana w Sadzie Rejonowym dla m.st. Warszawy, XIIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Saqdowego pod numerem KRS 0000292551,
posiadajgca numer REGON 141186640 i numer NIP 107-00-08-220, kapitat zakladowy zarejestrowany i w catosci wptacony wynosi 95 500 000 zt.
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Koszty towarzystwa funduszy inwestycyjnych lub innych instytucji wspéinego inwestowania, w tym optata za zarzadzanie aktywami obcigzajg aktywa
Funduszy inwestycyjnych, w ktore lokowane sa srodki Funduszu UFK. Koszty te sa uwzgledniane w wycenie jednostki lub tytutu uczestnictwa Funduszu
inwestycyjnego a w konsekwenciji takze w Wartosci udziatu jednostkowego Funduszu UFK.

Wysokos¢ optat pobieranych przez towarzystwa funduszy inwestycyjnych lub inne instytucje wspéinego inwestowania oraz kosztéw obcigzajacych aktywa
Funduszy inwestycyjnych wskazane sg w statutach lub prospektach poszczegéinych Funduszy inwestycyjnych.

Z tytutu lokowania aktywow Funduszy UFK w jednostki lub tytuty uczestnictwa Funduszy inwestycyjnych, Towarzystwo Ubezpieczen otrzymuje od towarzystw funduszy
inwestycyjnych lub innych instytucji wspdlnego inwestowania zarzadzajgcych Funduszami inwestycyjnymi $wiadczenie stanowigce czes¢ pobieranej przez nie opfaty za
zarzadzanie aktywami.

Swiadczenie, o ktorym mowa powyzej jest przeznaczane przez Towarzystwo Ubezpieczen na pokrycie kosztéw administrowania Umowa ubezpieczenia, kosztow obstugi
Umowy ubezpieczenia, kosztow obowigzkowych sktadek na instytucje nadzoru ubezpieczeniowego i samorzadu ubezpieczeniowego, kosztow kapitatu, kosztow zobowig-
zan publiczno-prawnych, kosztéw implementacji produktu, kosztow marketingowych oraz kosztéw wynagrodzenia Agenta, powyzej wydatkow ujetych w optacie wstepnej
oraz opfacie za prowadzenie i zarzadzanie Umowg ubezpieczenia.

Towarzystwo Ubezpieczen i Agent stosujg procedury majace na celu zapobieganie i zarzadzanie konfliktami intereséw na etapie tworzenia, zarzgdzania i oferowania
produktdw ubezpieczeniowych, tak aby nie miaty one negatywnego wptywu na interesy Klientow. Towarzystwo Ubezpieczen wymaga stosowania przez Agenta odpowied-
nich procedur, w szczegdlnosci w zakresie wynagradzania pracownikdéw. Stosowane rozwigzania organizacyjne nie eliminujg w catosci konfliktu interesow zwigzanego z:

a) koncentracjg po stronie Towarzystwa Ubezpieczen dystrybuc'i produktdw w ramach jednej grupy kapitatowej; Towarzystwo Ubezpieczen jest zainteresowane
sprzedazg produktow przez Agentdw - dystrybutorow ze swojej grupy kapitatowej, a Agent - dystrybutor jest zainteresowany sprzedaza produktow Towarzystwa
Ubezpieczen dlatego, ze wynik finansowy Towarzystwa Ubezpieczen ma wptyw na wynik finansowy dystrybutora; W zwigzku z powyzszym istnieje ryzyko za-
oferowania klientowi w pierwszej kolejnosci produktéw z oferty Towarzystwa Ubezpieczen. W celu ograniczenia tego ryzyka Towarzystwo Ubezpieczen doktada
nalezytej starannosci przy definiowaniu grupy docelowej Klientow i przekazywaniu Agentowi — dystrybutorowi odpowiednich informacji o tym produkcie oraz
0 procesie jego zatwierdzania, w tym informacji na temat okreslonego rynku docelowego. Jednoczesnie Towarzystwo Ubezpieczen wymaga od Agenta — dys-
trybutora by zawierane za jego posrednictwem Umowy ubezpieczenia byly adekwatne do potrzeb Klienta. Agent — dystrybutor oraz Towarzystwo Ubezpieczen
doktadajg nalezytej starannosci aby sposob wynagradzania Agenta — dystrybutora i jego pracownikéw bezposrednio zaangazowanych w dystrybucje produktow
ubezpieczeniowych zawierat réwnowazne elementy oceny jakosciowej, kiére majg realny wptyw na wysokos¢ ich wynagrodzenia;

b) otrzymywaniem przez Towarzystwo Ubezpieczen Swiadczenia z tytutu lokowania aktywow ubezpieczeniowego funduszu kapitatowego w jednostki, certyfikaty
inwestycyjne lub tytuly uczestnictwa funduszy inwestycyjnych/instytucji wspolnego inwestowania; W zwiazku z powyzszym istnieje ryzyko wprowadzenia do
oferty lub zaoferowania Klientowi ubezpieczeniowych funduszy kapitatowych w oparciu o kryterium wysokosci tego swiadczenia. W celu ograniczenia tego
ryzyka Towarzystwo Ubezpieczen stosuje odpowiednie procedury w zakresie doboru i monitorowania aktywéw ubezpieczeniowych funduszy kapitatowych.
Jednoczesnie Swiadczenie wraz z opfatg za prowadzenie i zarzgdzanie Umowg ubezpieczenia stuzg pokryciu kosztéw produktu i kosztow jego dystrybucii, co
pozwala na zmniejszenie wysokosci optat ponoszonych przez Klienta w ramach Umowy ubezpieczenia.

F.  SWIADCZENIA Z TYTULU UMOWY UBEZPIECZENIA

1. $Wiadczenie ubezpieczeniowe z tytutu dozycia przez Ubezpieczonego Ostatniego dnia Okresu ubezpieczenia: Warto$¢ rachunku udziatw.

2. Swiadczenie ubezpieczeniowe z tytutu Smierci Ubezpieczonego w okresie ochrony ubezpieczeniowsj: Wartos¢ rachunku udziatow oraz kwota 1 000 PLN.

3. Swiadczenie czgsciowej wyptaty Wartosci wykupu: rownowartosé Udziatow jednostkowych umorzonych z Rachunku udziatow, zgodnie z dyspozycjg Ubezpieczajgcego.
4. Swiadczenie catkowitej wyptaty Wartosci wykupu: 100% Wartosci rachunku udziatw.

Wysoko$¢ Swiadczen przystugujacych z tytutu Umowy ubezpieczenia jest uzalezniona od Wartosci rachunku udziatéw, ktora zalezy od ceny udziatu jed-
nostkowego i jest zmienna w czasie.

DODATKOWE INFORMACJE — DLA PRODUKTU SZEROKIE HORYZONTY — WARIANT |

A. PROCES ZATWIERDZENIA PRODUKTU ORAZ ISTOTNYCH ZMIAN DOKONYWANYCH W DYSTRYBUOWANYM PRODUKCIE PRZED
WPROWADZENIEM GO DO OBROTU

Towarzystwo Ubezpieczen w ramach Systemu Zarzadzania Produktem stosuje procedury aby projektowac/tworzy¢ i wprowadza¢ do obrotu jedynie takie produkty, ktorych cechy,
ryzyka objgte ochrong ubezpieczeniowg oraz optaty i kanaty dystrybucji spefniajg oczekiwania i interesy okreslonej docelowej grupy Klientow, do ktdrej kierowany ma by¢ dany produkt.
Ponadto Towarzystwo Ubezpieczen dokonuje regularnego przegladu funkcjonowania wdrozonego produktu, nie rzadziej niz raz w roku uwzgledniajac istotne zdarzenia
majgce wptyw na ryzyko dla okreslonego rynku docelowego, majac na celu co najmniej oceng w zakresie czy produkt nadal odpowiada potrzebom okreslonego rynku
docelowego oraz czy zamierzona strategia dystrybucii jest nadal odpowiednia.

B. RYNEK DOCELOWY | GRUPA ODPOWIEDNICH KLIENTOW

W wyniku prac nad projektowaniem/tworzeniem, w tym testow produktu, Towarzystwo Ubezpieczen ustalito, ze produkt jest dedykowany osobom:

w wieku 18 — 70;

zainteresowanym produktem ubezpieczeniowym ze sktadka jednorazowg;

zainteresowanym produktem ubezpieczeniowym o charakterze inwestycyjnym z niewielkg czescig ochronng;

posiadajgcym stabilng sytuacie finansowg lub wolne nadwyzki finansowe — pozwalajacych na zainwestowanie kwoty zadeklarowanej skfadki;

posiadajgcym wiedze w zakresie podstawowych cech charakterystycznych dla produktu ubezpieczeniowego z Funduszem;

zdecydowanym na zainwestowanie swoich srodkow przez okres od 2 do 5 lat w zaleznosci od wybranych Funduszy, z mozliwoscig dostepu do nich w kazdym

czasie — w czgsci badz w catosci, poprzez mozliwos¢ ztozenia dyspozycji wykupu w dowolnym momencie trwania umowy ubezpieczenia;

e poszukujgcym form inwestowania Srodkow pienieznych niepozbawionych ryzyka inwestycyjnego, w zamian za wyzszy potencjat zysku w poréwnaniu z innymi
sposobami inwestowania (takimi jak lokaty lub obligacje skarbowe);

e akeeptujgcym ryzyko inwestycyjne zwigzane z charakterem aktywow, w ktdre inwestuje Fundusz — Fundusze pogrupowane sg wedtug niskiego, umiarkowanego
oraz wysokiego profilu ryzyka;

e zainteresowanym umowg ubezpieczenia z wieloma UFK zapewniajgca mozliwo$¢ samodzielnego wyboru sposréd dostepnych UFK i zmiany strategii inwestycyjnej
w trakcie umowy ubezpieczenia.

Deklarujac sktadke w ramach Umowy ubezpieczenia, osoba zainteresowana produktem powinna uwzgledni¢ aktualne zobowigzania z tytutu posiadanych dotychczas

produktow finansowych, ich dtugoterminowy rekomendowany okres inwestycji oraz ewentualne ograniczenia w dostepie do zainwestowanych srodkow.
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C. GRUPA KLIENTOW, DLA KTORYCH PRODUKT ZASADNICZO NIE JEST ODPOWIEDNI ZE WZGLEDU NA ICH POTRZEBY, CECHY | CELE
(ANTYGRUPA)

W wyniku prac nad projektowaniem/tworzeniem, w tym testow produktu Towarzystwo Ubezpieczen ustalito, ze produkt jest nieadekwatny dla oséb:
niespetniajgcych warunkow objgcia ochrong ubezpieczeniowa;

poszukujacych ochrony ubezpieczeniowej bez elementu inwestycyjnego;

poszukujgcych bezpiecznych form inwestowania Srodkow pienigznych, pozbawionych ryzyka inwestycyjnego;

poszukujgcych prostych produktdw ubezpieczeniowych niewymagajacych; bezposredniego kontaktu z osoba umocowana przez Towarzystwo Ubezpieczen;
nieakceptujacych ryzyka straty czesci lub catosci zainwestowanych srodkow;

nieposiadajgcych wiedzy w zakresie podstawowych cech charakterystycznych dla produktéw z ubezpieczeniowym funduszem kapitatowym;
nieposiadajgcych stabilnej sytuacii finansowej lub wolnych nadwyzek finansowych.

D. OCENA RYZYK DLA RYNKU DOCELOWEGO | GRUPY DOCELOWEJ

Na etapie projektowania/tworzenia, w tym testow produktu ocena dokonywana przez Towarzystwo Ubezpieczen stuzy migdzy innymi zweryfikowaniu:

e Sredniej wartosci zwrotu z inwestycji w ramach produktu ubezpieczeniowego (dla umiarkowanego scenariusza wynikow produktu ubezpieczeniowego prezentowanego
w Dokumencie zawierajgcym kluczowe informacje), wyrazonej jako procentowy zwrot w ujeciu rocznym;

e miary ryzyka rynkowego lub ryzyka kredytowego produktu ubezpieczeniowego.

Towarzystwo Ubezpieczen ustala i utrzymuje odpowiednie procedury przez caty cykl zycia produktu, w szczegdlnosci w przypadku, w ktorym pozostaje on dostepny dla

inwestorow indywidualnych, umozliwiajace zidentyfikowanie bez zbednej zwtoki wszelkich okolicznosci, jakie moga spowodowac zmiane, ktora wptywa lub moze wptywac

na ocene ryzyka dla grupy docelowej.

Ocena, w tym testy dokonywane przez Towarzystwo Ubezpieczen w cyklu zycia produktu stuzy migdzy innymi zweryfikowaniu:

e miary ryzyka rynkowego lub ryzyka kredytowego produkiu ubezpieczeniowego;

e Sredniej wartosci zwrotu z inwestycji w ramach produktu ubezpieczeniowego (dla umiarkowanego scenariusza wynikéw produktu, na koniec minimalnego rekomen-
dowanego okresu trwania umowy ubezpieczenia) wyrazonej jako procentowy zwrot w ujeciu rocznym;

e zmian w zakresie warto$¢ wptywu kosztow produktu na zwrot w ujgciu rocznym zwrotu (dla umiarkowanego scenariusza wynikow).

Ponadto Towarzystwo Ubezpieczen dokonuje analizy stopnia realizacji oczekiwan i intereséw docelowej grupy Klientéw. W szczegdlnosci Towarzystwo Ubezpieczen

analizuje:

e jakos¢ procesu oferowania produkty, w szczegolnosci czy produkt jest oferowany do grupy docelowej oraz czy zawarcie umowy zostato poprzedzone zbadaniem
adekwatnosci produktu dla klienta;

e liczbe i przedmiot skarg i reklamacji klientow;

e ilos¢ przypadkow przedterminowego zakonczenia Umowy ubezpieczenia;

e opinie dystrybutora w zakresie zgodnosci produktu ubezpieczeniowego z interesami, celami i cechami okreslonego dla niego rynku docelowego.

Jednoczesnie Towarzystwo Ubezpieczen na biezgco monitoruje atrakcyjnosc wiasnej oferty produktowej (zardwno w zakresie konstrukeji produktu jak np. definicji procesu

zawarcia czy tez zasad obstugi posprzedazowej i rozpatrywania roszczen).

E. ADEKWATNOSC STRATEGII DYSTRYBUCJI DO RYNKU DOCELOWEGO I DZIALANIA PODEJMOWANE PRZEZ TU ABY PRODUKT BYL
DYSTRYBUOWANY NA OKRESLONYM RYNKU DOCELOWYM

Z uwagi na fakt, ze nabywajac produkt ubezpieczeniowy, w szczegolnosci potaczony z elementem inwestycyjnym Klient powinien mie¢ mozliwos¢ bezposredniego i 0so-
bistego kontaktu z 0soba umocowang przez Towarzystwo Ubezpieczen — produkt jest dedykowany wytacznie do sprzedazy bezposredniej.

Towarzystwo Ubezpieczen zapewnia wysoki poziom merytorycznego przygotowania 0sob zajmujacych sie sprzedazg produktéw oraz obstugg posprzedazowg. Kazdo-
razowo, przed wdrozeniem do oferty nowego produktu z elementem inwestycyjnym, Towarzystwo Ubezpieczen przygotowuje szkolenie produktowe miedzy innymi dla
departamentéw dedykowanych do wspétpracy z partnerami biznesowymi.

Agent posiada wiedze, odpowiednie narzedzia i doswiadczenie, ktore pozwola dokonac badania adekwatno$ci produktu do potrzeb i mozliwosci, wiedzy i doswiadczenia
inwestycyjnego Klienta oraz wyeksponowac najistotniejsze cechy produktu oraz ryzyko inwestycyjne zwigzane z Umowa ubezpieczenia.

Towarzystwo Ubezpieczen bedzie dokonywac regularnego przegladu funkcjonowania produktu tj., nie rzadziej niz raz w roku. Przeglad ten stuzy zweryfikowaniu czy
produkt odpowiada potrzebom okreslonego rynku docelowego, czy zamierzona strategia dystrybucji jest odpowiednia, czy wystgpity istotne zdarzenia majgce wplyw na
ryzyko dla okreslonego rynku docelowego.

F.  OKOLICZNOSCI, KTORE MOGA SPOWODOWAC KONFLIKT INTERESOW ZE SZKODA DLA KLIENTA

Towarzystwo Ubezpieczen i Agent stosuja procedury majgce na celu zapobieganie i zarzadzanie konfliktami interesow na etapie tworzenia, zarzadzania i oferowania
produktow ubezpieczeniowych, tak aby nie miaty one negatywnego wptywu na interesy Klientow. Towarzystwo Ubezpieczen wymaga stosowania przez Agenta odpowied-
nich procedur, w szczegdlnosci w zakresie wynagradzania pracownikdéw. Stosowane rozwigzania organizacyjne nie eliminujg w catosci konfliktu interesow zwigzanego z:

a) koncentracjg po stronie Towarzystwa Ubezpieczen dystrybucji produktow w ramach jednej grupy kapitatowej; Towarzystwo Ubezpieczen jest zainteresowane
sprzedazg produktow przez Agentow — dystrybutorow ze swojej grupy kapitatowej, a Agent - dystrybutor jest zainteresowany sprzedaza produktéw Towarzy-
stwa Ubezpieczen dlatego, ze wynik finansowy Towarzystwa Ubezpieczen ma wptyw na wynik finansowy dystrybutora; W zwigzku z powyzszym istnieje ryzyko
zaoferowania klientowi w pierwszej kolejnosci produktow z oferty Towarzystwa Ubezpieczen. W celu ograniczenia tego ryzyka Towarzystwo Ubezpieczen dokta-
da nalezytej starannosci przy definiowaniu grupy docelowej Klientow i przekazywaniu Agentowi — dystrybutorowi odpowiednich informacji o tym produkcie oraz
0 procesie jego zatwierdzania, w tym informacji na temat okreslonego rynku docelowego. Jednoczesnie Towarzystwo Ubezpieczer wymaga od Agenta — dys-
trybutora by zawierane za jego posrednictwem Umowy ubezpieczenia byly adekwatne do potrzeb Klienta. Agent — dystrybutor oraz Towarzystwo Ubezpieczen
doktadajg nalezytej starannosci aby sposob wynagradzania Agenta — dystrybutora i jego pracownikéw bezposrednio zaangazowanych w dystrybucje produktow
ubezpieczeniowych zawierat réwnowazne elementy oceny jakosciowej, ktére majg realny wptyw na wysokos¢ ich wynagrodzenia;

b) otrzymywaniem przez Towarzystwo Ubezpieczen $wiadczenia z tytutu lokowania aktywow ubezpieczeniowego funduszu kapitatowego w jednostki, certyfikaty
inwestycyjne lub tytuly uczestnictwa funduszy inwestycyjnych/instytucji wspdlnego inwestowania; W zwiazku z powyzszym istnieje ryzyko wprowadzenia do
oferty lub zaoferowania Klientowi ubezpieczeniowych funduszy kapitatowych w oparciu o kryterium wysokosci tego $wiadczenia. W celu ograniczenia tego
ryzyka Towarzystwo Ubezpieczen stosuje odpowiednie procedury w zakresie doboru i monitorowania aktywdw ubezpieczeniowych funduszy kapitatowych.
Jednoczesnie Swiadczenie wraz z opfatg za prowadzenie i zarzadzanie Umowa ubezpieczenia stuzg pokryciu kosztéw produktu i kosztow jego dystrybucii, co
pozwala na zmniejszenie wysokosci optat ponoszonych przez Klienta w ramach Umowy ubezpieczenia.

Niniejszy dokument obowigzuje od dnia 17 marca 2021 r.
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